
ТЕХНОЛОГИЧЕСКОЕ
ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВО

ФОРМИРОВАНИЕ У СТУДЕНТОВ ТЕОРЕТИЧЕСКИХ ЗНАНИЙ И
ПРАКТИЧЕСКИХ НАВЫКОВ ПО РАЗРАБОТКЕ СТАРТАП-ПРОЕКТОВ В ИТ



ЧТО ЖЕ ТАКОЕ СТАРТАП
Стартап  — это  компания ,  созданная  для  поиска
воспроизводимой  и  масштабируемой  бизнес-
модели .



ИДЕЯ,
РАЗРАБОТКА
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МЕДЛЕННАЯ
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ПОДРАБОТКА,
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РАЗОЧАРОВАНИЕ,
ОТКАЗ ОТ ИДЕИ

НОРМАЛЬНЫЙ
ПУТЬ СТАРТАПА



СКОЛЬКО ЛЕТ УСПЕШНОМУ
СТАРТАПЕРУ

такого  же  возраста  создатели  самых
успешных  стартапов  высокотехнологичной
сферы

Самые  молодые  начинающие
предприниматели  – в  Силиконовой  долине :

в  среднем  им  41 ,6 года .

Стартапы ,  получившие  патенты ,  были
основаны  людьми  в  возрасте  в  среднем  44,4
года .

Средний  возраст  лидеров  самых
быстрорастущих  стартапов  – 45 лет ,

> 40
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ТИПЫ ИНВЕСТОРОВ

БУТСТРЭППИНГ 

Основание и развитие
бизнеса при очень
незначительном
финансировании извне
или при полном его
отсутствии. Также к
бутстрепингу можно
отнести поиск
инвестиций по
принципу FFF: Family,
Friends, Fools. Т.е.
деньги берутся у
родственников или
знакомых.

БИЗНЕС-АНГЕЛ

Бизнес-ангелы – это
успешные в самых
разных сферах
предприниматели,
которые накопили
достаточное
количество денег для
того, чтобы
инвестировать свои
средства, а также
знания, время и опыт
в стартапы на ранней
стадии их развития. 

ВЕНЧУРНЫЙ
ИНВЕСТОР

Оказывают структурную
поддержку стартапам. У
лучших из них есть
налаженные системы
управления
портфельными
проектами по всем
техническим и
административным
вопросам, не связанным
с разработкой продукта,
и выводом его на рынок

СТРАТЕГИЧЕСКИЙ
ИНВЕСТОР

не стремится продать
актив. Как правило, это
корпорации. Они
заинтересованы в
новой технологии,
команде, присутствии
на новых рынках. 
Инвестор-стратег
стремится вникнуть в
процессы компании,
чтобы адаптировать их
под свои цели



ВКР КАК СТАРТАП
01
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ПОДТВЕРЖДЕНИЕ  ПРОБЛЕМЫ

ЧЬИ  ПРОБЛЕМЫ  НАИБОЛЕЕ
ИНТЕРЕСНЫ
ЧЕМУ  ОНИ  ВЕРЯТ

ЧТО  ДЛЯ  НИХ  НАИБОЛЕЕ  ВАЖНО

КАКАЯ  НАМ  НУЖНА  ПРИБЫЛЬ

СКОЛЬКО  НАМ  НУЖНО  ПРОДАЖ

ПРОЦЕССЫ  ПРОИЗВОДСТВА

ИДЕЯ,
ТЕСТИРОВАНИЕ

ГИПОТЕЗ ,
РАЗРАБОТКА

MVP 08 БИЗНЕС-МОДЕЛЬ

09 ПОТРЕБНОСТЬ  В  ИНВЕСТИЦИЯХ



1
Подготовить
команды к защите
ВКР в формате
СТАРТАП

2
Провести работу по
проверке соответствия
продукта критерием
стартапа и в процессе
работы подтвердить это
соответствие (или нет)

Сформировать навыки
проверки любой бизнес-
идеи на потенциал для
реализации и
привлечение инвестиций

3

«ПОЛОЖЕНИЕ о выпускной квалификационной работе по образовательным программам высшего
образования - программам бакалавриата, программам специалитета, программам магистратуры,
выполняемой в формате «ВКР как стартап»

Программами акселерационных программ, опытом прошлых поколений, ищем
собственные способы

ВКР КАК СТАРТАП: ЦЕЛИ



Проблема

Клиент и его
потребность

Рынок и ниша

Продукт

Проблемное интервью
Customer Development

Аватар, как процесс
Jobs to Be Done

Проблемное интервью, Customer
Development, Сбор данных, “Покупка”

Маркетинговый продукт

Сбор базы потенциальных клиентов,
встречи и созвоны, реальные интервью

Моделирование, наблюдение,
исследование, интервью

Моделирование ниш, подтверждение в
беседах с клиентами, формирование
аналитики на основе интернет-сервисов

Формирование требований к продукту с
точки зрения клиента

Этапы Инструменты Действия

Воронка продвижения
и воронка продаж

Рентабельность

Прототип 

Доказать готовность
покупать

Лестница Бена Ханта
AAARRR пиратская воронка

Юнит-экономика

MVP (Minimal Viable Product)

Продажи без продукта

Проектирование этапов воронок,
реализация этапов, оценка расходов на
продвижение, подтверждение расходов

Расчеты всех возможных вариантов
продуктов в сочетании с продвижением

Проектирование, прототипирование,
реализация прототипа продукта

Личные или интернет продажи в
соответствии с выстроенной аватаром,
маркетинговым продуктом



ФРИИ



ФРИИ+ТУРГИД



+7 912 839 3360

ООО “СТАРТСЕТ”

Слащева Татьяна Сергеевна

https://vk.com/centr_predprinimatelstva

Группа VK Центр предпринимательства


